Ella Sangiorgi Legnami di Imola, POssono senz'altro essere
ja. Nell'arco degli ultimi due anni, I'azienda ha rinn
'endo per quanto riguarda gli essmatol degli impi
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La Sangiorgi Legnami ¢ nata nel 1949
come magazzino di commercio legnami
con zona d'influenza nell'ambito dell’area
di Tmola. Nel 1972 I'azienda si & trasferita
presso l'attuale sede ubicata presso il ca-
sello autostradale di Imola e si @ dotata
di una segheria completa di tutte le piu
moderne attrezzature tra cui gli impianti
di essiccazione. Da questo momento la
Sangiorgi inizia a servire tutto il territo-
rio nazionale e, per una piccola percen-
tuale (non pit del 5% delle vendite), an-
che alcuni mercati esteri. Oggi, dopo
una ulteriore fase di iammodernamento
degli impianti, 'azienda prevede di con-
seguire un ulteriore sensibile incremen-
to del fatturato.

Paolo Sangiorgi, amministratore e socio
unico della omonima azienda, ci ha con-
cesso una breve intervista.

Quali sono i prodotti da voi trattati
ed a quale utenza sono destinati?

Acquistiamo specie legnose in tutto il
mondo, soprattutto nel West Africa, Sud
America e Nord America, Austria, Sve-
zia, Russia e Finlandia. Comperiamo la
materia prima direttamente presso i luo-
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ghi d'origine da segherie con le quali in-
tratteniamo stretti rapporti di collabora-
zione. Per la selezione ed il collaudo del
legname che acquistiamo presso i mer-
cati esteri utilizziamo nostro personale di
fiducia dislocato stabilmente all'estero a
questo scopo. La nostra clientela & com-
posta da commercianti medio-piccoli ed
utilizzatori finali nell'ambito dell'indu-
siria del mobile, delle cornici, della fale-
gnameria, dei cofani ece. La distribuzio-
ne dei nostri prodotti € organizzata attra-
verso una rete di agenti ed alcuni dipen-
denti che operano su tutto il territorio
nazionale.

Qual ¢ il vostro settore di specializ-
zarione?

Trattiamo prevalentemente latifoglie afri-
cane, del nord America, sud America e
resinosi austriaci; la nostra specializza-
zione punta tutto sul legno massello in
ogni sua possibile applicazione.

Infatti siamo organizzati per fornire, ov-
viamente olre al tavolame, qualsiasi se-
milavorato in massello tagliato sulle esi-
genze specifiche del cliente, anche per
partite relativamente piccole, in tempi

Hmdnm & tecnologie

brevi ch
del tipo
30 ai 70 giornu.,
Una organizzazione cosi flessibile e tem-
pestiva nell'assolvimento degli ordini de-
ve essere dotata anche di impianti all’a-
vanguardia!

Nell'arco degli ultimi due anni abbiamo
effettuato importanti investimenti all'in-
terno della nostra azienda. Nel gennaio
‘08 & entrato in funzione un nuovo im-
pianto di segheria, realizzato per noi dal
la ditta Artiglio, completamente compu-
terizzato che ci consente di segare circa
m3 100 di tronchi al giorno; tale impian-
to & integrato con un sistema gestionale
dell'organizzazione produttiva studiato e
realizzato dalla BFB di Fieve D'Alpago
(BL). Ci siamo anche dotati di un parti-
colare sistema di selezione del materiale,
consequenziale alle operazioni di misu-
razione, che consente di preparare fino a
otto pacchi in automatico. componendoli
cosi come richiede il cliente. Ritengo che
attualmente, con questo nuovo impianto,
la nostra segheria si collochi tra le prime
cinque in Italia per importanza.

E per quanto riguarda il processo di
essiccazione del legno?

Abbiamo integrato e rinnovato il nostro
parco essiccatoi ordinando alla Termo-
legno nuovi essiccatoi, di cui alcuni gia
funzionanti e altri che saranno operativi
entro il prossimo settembre, per un to-
tale di essiccazione mensile che supe-
rera i m® 3.000.

La nostra azienda gestisce un venduto
di oltre m® 50.000 di legno all'anno, di
cui circa m* 22,000 subiscono il proces-
so di prima trasformagzione, i restanti
volumi vengono commercializzati. Lin-
vestimento fatto ¢i ha permesso un vero
e proprio salto quantativo nei volumi di
essiccazione ed ha contribuito a miglio-
rare sensibilmente la qualita dell'essic-
cazione stessa,, ottimizzando con que-
sto processo il prodotto per un migliore
servizio alla clientela.



